<ビジネスプランシート>
　１．新事業名(商品・サービスの名)　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　２．新事業の概要(商品・サービスの概要)　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

1)現状の問題点（ニーズ）

2)新事業の概要(問題解決の手法)

　３．新規性(特徴)　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

1)類似商品・サービス

2)類似商品・サービスとの違い(優位性)

3)類似商品・サービスとの違い(弱点)

　４．市場性の確認　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

1)ターゲット

2)市場規模(予想される顧客数）・販売エリアと市場の状況(成長市場か､成熟市場か）

3)競合相手､競合商品･技術､競合商品等の開発コンセプト

4)行政､業界動向

5)成功例と失敗例

6)ベンチャー企業の動き

　５．知的財産権の取得状況　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
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　６．販売方法とＰＲ方法(自社の役割)　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　７．販売価格、価格設定方針　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　８．技術･製品･サービスの内容､販売方法､ＰＲ方法等も含めた　　　　　　　　　　　

　　　事業全体の優位性(強み、セールスポイントを踏まえて）　　　　　　　　　　　　
　９．事業実施上の問題点・リスク　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　１０．現在の事業進捗状況と今後の事業展開予定　　　　　　　　　　　　　　　　　

